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Κατά τη διάρκεια της ναυτιλιακής έκθεσης των Ποσειδωνίων , 2-6 Ιουνίου 2014, η 
Κυπριακή Ένωση Πλοιοκτητών διοργάνωσε γεύμα εργασίας μεταξύ του κ. 
Μάριου Δημητριάδη, Υπουργού Συγκοινωνιών & Έργων της Κυπριακής 
Δημοκρατίας, του κ. Μιλτιάδη Βαρβιτσιώτη, Υπουργού Ναυτιλίας & Αιγαίου και 
Μελών της Κυπριακής Ένωσης Πλοιοκτητών με στόχο τον καθορισμό κοινής 
εθνικής ναυτιλιακής πολιτικής σε ζητήματα μείζονος ενδιαφέροντος. 
Στις συζητήσεις που έγιναν τέθηκαν δύο βασικοί στόχοι. Πρώτον, η προώθηση 
και ενίσχυση του Κυπριακού και Ελληνικού Νηολογίου και δεύτερον, η στενή 
συνεργασία μεταξύ των δύο σημαιών ώστε οι δύο χώρες να παρουσιάζονται με 
μια φωνή στα διάφορα διεθνή forum. 

Οι δύο αντιπροσωπείες συμφώνησαν ότι αν η Ελληνική και η Κυπριακή Σημαία 
δεν παραμείνουν ισχυρές τότε θα μειωθεί το κύρος των Ελληνοκυπριακών 
συμφερόντων στον ΙΜΟ και την Ευρωπαϊκή Ένωση. «Θα κυριαρχήσουν απόψεις 
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που προωθούν τις περιφερειακές λύσεις και όχι τις διεθνείς και αυτό θα πρέπει 
να το αποφύγουμε πάση θυσία», αναφέρει σχετική ανακοίνωση. 

Επομένως. Προστίθεται,  η υιοθέτηση μιας κοινής πολιτικής σε ζητήματα που 
είναι σε εξέλιξη είναι απαραίτητη και πρωταρχικής σημασίας. 

Τέλος, τα μέλη της Κυπριακής Ένωσης Πλοιοκτητών ζήτησαν από τους Έλληνες 
συναδέλφους τους όταν δεν έχουν πρώτη επιλογή την ελληνική σημαία, να 
προτιμούν την Κυπριακή και όχι σημαίες τρίτων χωρών εκτός Ευρώπης. 
Με αυτό τον τρόπο θα ενισχυθεί η κοινή ναυτιλιακή πολιτική των δύο χωρών και 
θα διατηρηθεί η ισορροπία στη χάραξη των νομοθεσιών που προωθούν τα 
συμφέροντα  Ελληνοκύπριων εφοπλιστών. 
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